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Der Alleinvertriebsvertrag stellt ein in der Praxis weit verbreitetes Mittel der
Absatzpolitik dar, mit welchem der Lieferant eines Produktes dem Abnehmer
ein Ortlich, sachlich und/oder zeitlich begrenztes ausschliessliches Bezugs-
recht einrdumt. Typisch fiir den Alleinvertriebsvertrag ist die Ubernahme des
Vertriebsrisikos durch den Abnehmer, der die Vertragsprodukte vom Lieferan-
ten bezieht, um sie anschliessend in eigenem Namen und auf eigene Rech-
nung weiterzuverdussern. In Alleinvertriebsvertrigen verpflichten sich Ab-
nehmer vielfach zu Mindestbezugsmengen sowie zur Ubernahme bestimmter
Vertriebsforderungsmassnahmen, beispielsweise in den Bereichen Werbung,
Marktforschung und Lagerhaltung. Dies fiihrt idealerweise dazu, dass der Ab-
nehmer den Kundenkreis im Verlaufe der Zusammenarbeit erweitert.

Soweit eine solche Erweiterung des Kundenkreises stattgefunden hat, stellt
sich bei Beendigung des Alleinvertriebsvertrages die Frage, ob der Lieferant
dafiir dem Abnehmer eine Entschiddigung schuldet. Bis vor kurzem gingen
die schweizerischen Gerichte davon aus, dass ein solcher Anspruch in der Re-
gel nur besteht, wenn die Parteien dies verabredet haben. In einem am 22.

Mai 2008 ergangenen Grundsatzentscheid hat nun aber das Bundesgericht
seine bisherige, rund 45 Jahre anhaltende Rechtsprechung geédndert und den
im Agenturrecht (Art. 418u OR) vorgesehenen Anspruch auf Kundschafts-
entschiadigung bei Vorliegen bestimmter Voraussetzungen auch in Bezug auf
Alleinvertriebsvertrige fiir anwendbar erkldrt. Die analoge Anwendung von
Art. 418u OR setzt gemiss Bundesgericht voraus, dass der Abnehmer in ei-
nem Masse in die Vertriebsorganisation des Lieferanten integriert wird, dass er
eine agentendhnliche Stellung einnimmt. Im konkreten Entscheid erachtete das
Bundesgericht die agenturdhnliche Stellung des Abnehmers u.a. deshalb fiir
gegeben, weil sich dieser vertraglich zu Mindestbezugsmengen, zu Mindest-
ausgaben fiir Werbung und zur Haltung eines Mindestvorrates von Vertrags-
produkten verpflichtet hatte.

Die Relevanz dieses Urteils liegt darin, dass diese vom Bundesgericht fiir
massgeblich erklidrten Kriterien in der Praxis auf viele Vertriebsvertrige zu-
treffen. Dies bedeutet, dass bei Beendigung von Alleinvertriebsvertrigen die
Abnehmer neu regelmissig Anspruch auf Kundschaftsentschddigung haben,

sofern sie durch ihre Tétigkeit den Kundenkreis erheblich erweitert haben, dem
Lieferanten aus den geworbenen Kunden auch nach Vertragsbeendigung ein
Vorteil erwichst und eine solche Entschiddigung nicht unbillig erscheint. Die
Hohe der Kundschaftsentschddigung betrdgt maximal einen Nettojahresver-
dienst, basierend auf dem Durchschnitt der letzten fiinf Vertragsjahre. Von zen-
traler Bedeutung ist sodann, dass der Anspruch auf Kundschaftsentschadigung
bei gegebenen Voraussetzungen zwingend ist, d.h. nicht im Voraus wegbedun-
gen werden kann. Es diirfte aber nach wie vor zuldssig sein, die Kriterien fiir
die Bemessung der Kundschaftsentschidigung vertraglich festzulegen. Bei der
Wahl des Vertriebskonzepts und der Vertragsgestaltung wird dieser veridnderten
Ausgangslage Rechnung zu tragen sein.
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